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Skumanie trhu zhodnocovania plastov

Pri zacati podnikania sa odporuca vykonat prieskum trhu. Nielen o produkte, ktory vyrabate, ale
aj o konkurencii. Takyto prieskum vam pomoéze lepSie premysliet si, aky konkrétny druh vyrobku
na zhodnocovanie plastov budete vyrabat. Zaroveri vam informéacie ziskané z prieskumu pomézu
aj pri vyvoji vasho vyrobku alebo sluzby. Pri zacati podnikania je kli¢ové pochopit, ako funguje
trh a aké postavenie na nom ma, respektive bude mat vasa spolocnost.

Prieskum trhu vam poméze lepsie identifikovat charakter vyrobku, ktory chcete ponukat, ¢im vam
ulah¢i orientovat sa v hladani finanénych prostriedkov, marketingu a predaji.

Trh s plastovymi vyrobkami predstavuje vyznamnu oblast v ekonomike a deli sa na niekolko
Ciastkovych trhov. Je to najma preto, ze z hladiska konecnych vyrobkov nemézeme porovnavat
dve spolocnosti, ktoré sice recyklaciu plasty, ale ponukaju ré6zne produkty.

Oblast recyklacie plastov ma velky potencial. V sticasnosti maju recyklované plasty nizsiu kvalitu
oproti novym vyrobkom, ¢o vytvara priestor na produkciu kvalitnejSich produktov z recyklovaného
plastu alebo na vznik novych technolégii.

Ked' zacinate podnikat, mali by ste poznat svoj produkt a trh v ktorom posobite. To plati pre
kazdu spolocnost, ¢i uz sa zameriava na zhodnocovanie plastov alebo nie. S kazdym inym
vyrobkom prichadzaju rézne faktory a otazky, ktoré by ste mali zvazit. Ak poskytujete sluzbu
zbierania plastov, potrebujete hlavne miesto, kde mozete plasty ukladat. Ak vSak predavate
finalny vyrobok, potrebujete miesto na vyvoj vyrobku, ako aj na jeho predaj. Na trhu
zhodnocovania plastov mézete p6sobit v réznych odvetviach, kedZze vasim finalnym vyrobkom
moze byt napriklad aj stolicka z recyklovatelného plastu. V tomto pripade je vSak ddlezité vediet,
na ktorom z tychto trhov chcete rozvijat svoje podnikanie. Prostrednictvom zodpovedania si
otazok, ktoré su zobrazené nizSie, mozete zistit, ktory trh je pre vas klucovy.

Pri prieskume trhu je potrebné zvazit nasledujuce Styri kroky, ktoré su rovnaké pre vsetky druhy
podnikov.

Krok 1: Kto je moj zakaznik? Vas cielovy segment mbze pozostavat z viacerych skupin zakaznikov.
Majte preto na pamati, Ze tieto rézne skupiny je potrebné identifikovat individualne. Pocas tohto
kroku budete skumat, kto je vas zakaznik, o ma rad, o je pre neho ddlezité atd. Ak potrebujete
viac informacii o svojich cielovych skupinach, mozete vykonat aj rozsiahlejsi prieskum trhu, do
ktorého zapojite vacsiu vzorku zakaznikov.

Krok 2: Aky problém riesite? Aby ste mali konkurencieschopny produkt, ktory na trhu uspeje, mali
by ste predavat vyrobky s pridanou (novou) hodnotou. Ak sa napriklad zameriate na predaj
udrzatelnych stoliCiek, ktoré zatial na trhu nie su dostupné, rieSite problém zakaznika, ktory chce
udrzatelné stolicky, ale nemoze si ich kupit.

Krok 3: Aka je konkurencia? Existuje dost spoloc¢nosti, ktoré sa zameriavaju na udrzatelné alebo

plastové zhodnocovanie, avsak ich vyrobky sa liSia. Ak sa vasa spolo¢nost zameriava na predaj
stoli¢iek z plastu, oboznamte sa s konkurenciou, ktora ponuka rovnaky alebo podobny vyrobok.
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Aj ked konkurencia neponuka udrzatelné vyrobky, resp., vyrobky z recyklovaného plastu, jej
vyrobky mézu mat funkcie, ktoré zakaznici povazuju za dolezité.

Krok 4: Aké si podmienky v mieste, kde pbsobi vasa spolocnost? Su pre vase podnikanie
potrebné vyrobné/spracovatelské stroje alebo potrebujete Ulozny priestor? Délezita je aj poloha
vasho podniku. Umiestnenie obchodu je pre zakaznikov dolezité, zatial ¢o tovaren by mala byt
pristupnejSia pre dodavatelov. Zvazte ¢o potrebujete v podmienkach, ktorych pdsobite.

Existuje velké mnozstvo otazok, ktoré je potrebné zvazit na zaciatku podnikania a preto vam
nasledujuca tabulka poméze s navrhom zakladnej Struktary pri realizacii trhového prieskumu.

Sprievodca krok za krokom

Krok 1: Kto je m6j zakaznik?
Moze ist o viac ako jednu cielovd skupinu.

Vek:
Kolko je moj zakaznik schopny zaplatit:
Aké su jeho ocakavania:

Nakolko je pre =zakaznika dblezita téma

zhodnocovania plastov:
Zakaznici s aktivnym Zzivotnym Stylom:
Zdravotne znevyhodneni zakaznici:

Iné charakteristiky zakaznikov:

Krok 2: Aky problém riesite?

Aky produkt/sluzbu ponukate:

Aku hodnotu
zakaznikovi:

prindS8a  produkt/sluzba

Krok 3: Aka je konkurencia?

Existujuca konkurencia:
Aka velka je konkurencia:

Cim sa od konkurencie odlidujete:

Krok 4: Aké 3pecifické potreby zohladiiujem
v mieste kde podnikam?

Pre svoj produkt/sluzbu potrebujem Specifické
miesto (alebo kancelariu):

Musim zvazit dostupnost verejnou dopravou?

Malo by byt miesto pristupné aj pre zdravotne
znevyhodnenych zakaznikov?
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Vdaka prieskumu trhu a identifkacii podmienok, v ktorych pdsobi vasa spolocnost, by malo byt
jasnejSie, aka je pozicia vaSich vyrobkov na trhu zhodnocovania plastov a na inych pribuznych
trhoch.

Pri premyslani o tom, ako ¢o najlepsie uskutocnit prieskum trhu, vam mézu poméct inSpirativne
priklady a osvedcené postupy.

Wasteboards
e Wasteboards je spolocnost, ktora vyraba skateboardy z vrchnakov z plastovych flias.
Spolocnost skimala a testovala svoj vyrobok 2 roky, kym ho prvykrat uviedla na trh. Prvy
rok sa zaoberali iba hladanim spdsobov, ako ¢o najlepsie zefektivnit vyrobné linky.

e Na zatiatku sa ich vyrobky nevyrovnali redlnym skateboardom, ale v suéasnosti im uz
konkuruju. To dokazuje, aky doélezity je prieskum konkurencie a spravne nastavenie
uvedenia vyrobku na trh.

Wasteboards je inSpirativna spoloc¢nost v pripade, Zze vyvijate novy produkt, ktorého ciefom je
nahradit “neplastovy variant”. Ak chcete konkurovat uz existujucemu produktu, mali by ste mysliet
na to, aku pridand hodnotu poskytujete zdkaznikovi. Wasteboards uviedla na trh vyrobok, ktory
predstavuje udrzatelnu alternativu skateboardu, az po dvoch rokoch jeho skusania a testovania.

Maneo
Cielom spoloc¢nosti Maneo bolo najst novu technolégiu na recyklaciu plastov.

e Spolocnost Maneo vyvijala svoju technolégiu 7 rokov, pocas ktorych skimala aké vyrobky
vznikaju na stuc¢asnom trhu a preco sa niektoré druhy plastov nedaju recyklovat.

e Maneo vyvija rozne produkty a vdaka tomu pdsobi na niekolkych trhoch. Ich ciefovym
zakaznikom si najmu firm, no predavaju aj jednotlivcom. Ich hlavnym produktom je najma
technoldgia, ktora recykluje plast a nie koneé¢ny produkt, nech uz je akykolvek.

Ecobutt

Ecobutt je slovenska spolo¢nost, ktora recykluje plastové ohorky a vyraba z nich ekologicky
produkt, pouzivany v cestnom stavitelstve. Cielovym segmentom spoloénosti su firmy aj
samospravy.

Spolo¢nost uskutocnila rozsiahly vyskum negativnych Gcinkov cigaretovych ohorkov a
prostrednictvom neho informuje o negativnych dopadoch volne pohodenych cigaretovych
ohorkov a o vSestrannom vyzname ich podnikania.

Linky:
e https://blog.hubspot.com/marketing/market-research-buyers-journey-guide
® https://assets.kpmg.com/content/dam/kpmg/nl/pdf/2021/sectoren/green-deal-plastic-
recycling.pdf

Videa:

o https://www.youtube.com/watch?v=7nBnUMtaool
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https://plasticvalue.eu/cases/?caseid=40
https://plasticvalue.eu/cases/?caseid=26&lang=sk
https://plasticvalue.eu/cases/?caseid=60
https://blog.hubspot.com/marketing/market-research-buyers-journey-guide
https://assets.kpmg.com/content/dam/kpmg/nl/pdf/2021/sectoren/green-deal-plastic-recycling.pdf
https://assets.kpmg.com/content/dam/kpmg/nl/pdf/2021/sectoren/green-deal-plastic-recycling.pdf
https://www.youtube.com/watch?v=7nBnUMtaooI
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Podcasty:

e https://open.spotify.com/show/OyHpgOednTua7 GNkmIWgc)?si=P_eYesMVQjelzQJOVRBs
8g&app destination=whatsapp

e https://open.spotify.com/episode/0OQbF4cfxuoKaXHXE5xu3FH?si=1L8IN-chSnaOU2Bsf-
35PA&app destination=whatsapp
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https://open.spotify.com/show/0yHpgOednTua7GNkmlWgcJ?si=P_eYesMVQjelzQJOvRBs8g&app_destination=whatsapp
https://open.spotify.com/show/0yHpgOednTua7GNkmlWgcJ?si=P_eYesMVQjelzQJOvRBs8g&app_destination=whatsapp
https://open.spotify.com/episode/0QbF4cfxuoKaXHXE5xu3FH?si=1L8lN-chSnaOU2Bsf-35PA&app_destination=whatsapp
https://open.spotify.com/episode/0QbF4cfxuoKaXHXE5xu3FH?si=1L8lN-chSnaOU2Bsf-35PA&app_destination=whatsapp

