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Bir ise baslarken biraz arastirma yapmaniz tavsiye edilir. Bu sadece yarattiginiz triin hakkinda
degil, ayni zamanda rekabet hakkinda da bilgi edinmek anlamina gelir. Bu, ne tur bir plastik
yeniden degerleme Urlinu Urettiginizi anlamaniza yardimci olur. Ayrica lriin veya hizmetinizi
gelistirmenize de katki saglar. Bir ise baglarken, pazarin nasil isledigini ve sirketinizin icindeki
konumunun ne oldugunu anlamak son derece 6nemlidir.

Arastirma, Urliniinizi daha iyi anlamaniza yardimci olur ve bu bilgi, Griininiizi finanse etmenize,
pazarlamaniza ve satmaniza yardimc olabilir. Plastik Urlin pazari, aslinda bircok alt pazara
bollinmis blyuk bir pazardir. Bu durum, plastik geri donusiimiyle ugrasan bir sirketi digeriyle
karsilastiramamanizdan kaynaklanir. Ancak bu durum, farkli Uriinler sunmanizi engellemez. Bu
nedenle Uriinlinlizii tanimlamaniz ve rekabeti lrilintinliziin avantajlarina yonlendirmeniz énemlidir.

Plastik geri donlisiim pazari, ¢cok bliylik bir potansiyele sahiptir. Geri donustirilen plastikler
genellikle yeni plastiklere kiyasla daha diisiik kalitededir. Bu durum, geri doniistiriilmis
plastiklerden daha kaliteli tUrlinler yaratma veya yeni teknolojiler gelistirme potansiyelinin hala var
oldugunu gosterir.

Bir ise baslarken, cevrenizdeki pazar ve Uriinlniizii anlamaniz 6nemlidir, bu kural herhangi bir
sirket icin gecerlidir, plastik yeniden degerleme sektoriinde olsun ya da olmasin. Farkl uriinlerle
ilgilendiginizde, her biri icin farkli sorulari dustinmelisiniz. Ornegin, plastik toplama hizmeti
sunuyorsaniz, temel ihtiyaciniz olan sey bir plastik toplama noktasidir. Ancak, bir magazada satis
yaplyorsaniz, Urlinii satmak kadar gelistirmek icin de bir konuma ihtiyaciniz olacaktir.

Plastige yeniden deger kazandirma pazarinda, lrunliniz geri donustirilebilir plastikten yapilmis
bir sandalye gibi farkli sektérlere hitap edebilir. Ornegin, sandalyeniz hem plastik yeniden
degerleme pazarina hem de mobilya pazarina dokunabilir. Bu durumda, hangi pazari hedeflemek
istediginizi bilmek onemlidir. Asagidaki arastirma sablonu, hangi pazara odaklanmak istediginizi
anlamaniza yardimci olabilir.

Pazarinizi arastirirken dért adimi goéz éniinde bulundurmalisiniz. Bu adimlar, sirketinizi kurmaniza
yardimci olacak farkl soru setlerini icerir. Her sirket tiiri icin bu dért adimi takip edebilirsiniz.

1. Adim: Musterim kim? Mdsteriniz birden fazla gruptan olusabilir. Bu nedenle, farkli gruplarin
farkl sekilde tanimlanmasi gerektigini unutmayin. Bu adimda miisterinizin kim oldugunu, nelerden
hoslandigini, onlar igin neyin 6nemli oldugunu vb. arastiracaksiniz. Hedef gruplariniz hakkinda daha
fazla bilgiye ihtiyaciniz varsa, aslinda hedef kitleyi iceren daha kapsamli bir pazar arastirmasi da
yapabilirsiniz. Disarida farkli hedef gruplar hakkinda oldukc¢a fazla arastirma oldugunu ve tekerlegi
yeniden icat etmek zorunda kalmayacaginizi unutmayin.

Adim 2: Sorununuzu tanimlayin: Sirdirilebilir sandalyelerin eksikligi, musterilerin taleplerini
karsilamada bir engel olusturuyor. Simdi ¢6ziimleme asamasina gecin: Sirdlrulebilir ve sik
sandalyeler Ureterek, misterilere istedikleri cevre dostu (irlini sunmak ve onlarin bu taleplerini
karsilamak icin bir ¢6ziim sunuyorsunuz.

Adim 3: Rekabet nasil? Surdiirilebilir veya plastik yeniden degerlemeye odaklanan fazlasiyla sirket
var, ancak Urinleri farkl. Sirketiniz plastikten yapilmis sandalyelere odaklaniyorsa, rekabetinizi
degerlendirmeye calisin. Sandalye satan diger sirketler, siirdiirlilebilir olmasalar veya plastikten
yapilmis olsalar bile dikkate alinmasi gereken bir seydir. Musterilerin 6nemli buldugu 6zellikler
sunabilirler. Bu nedenle, bunlari arastirmak sirketinizi daha da gelistirmenize yardimci olacaktir.
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Plastik yeniden degerleme pazarinin bircok kiiclik sirketten olustugunu unutmayin. Bu nedenle,
biraz rekabet bulmak i¢in cok aramaniz gerekmeyebilir.

4. Adim: Konumumun neye ihtiyaci var? Bu son adimin iki yoni vardir. Birincisi, konumumun neye
ihtiyaci var. Bu nedenle, irlinliniizi doniistirmek i¢in makinelere mi ihtiyaciniz var yoksa depolama
alanina mi ihtiyaciniz var? Bir diikkdna veya ofise daha ¢ok ihtiya¢ duymaniz da s6z konusu olabilir.
Diger husus, konumunuzun erisilebilirligidir. Bir magazaniz ve fabrikaniz varsa, magazanin konumu
misteriler icin daha énemlidir, fabrika ise tedarikgiler icin daha erisilebilir olmalidir. Bu nedenle,
neye ihtiyaciniz oldugunu ve nerede olmasi gerektigini diistinln.

Urlintinliziin etrafindaki pazari anlamaniza yardimci olmasi icin asagidaki tabloyu doldurabilirsiniz.
Hangi soruyu géz 6niinde bulundurmaniz gerektigi tiriine gore farkliik gosterir. Ornegin, Gravity
Wave ve Plastic Whale vakalarina baktiginizda, lirlin ve hizmet arasinda bir fark gorebilirsiniz.
Gravity Wave s6z konusu oldugunda, Uriin gercek bir Urindiir. Plastik Whale s6z konusu
oldugunda, lrin bir faaliyettir. Bir etkinlik s6z konusu oldugunda, etkinligin katiimak isteyen
herkes icin uygun olup olmadigi g6z 6niinde bulundurulmali, riin s6z konusu oldugunda ise soru,
onu kimin kullanip kullanmayacagidir. Bu nedenle, olusturdugunuz plastik yeniden degerleme
Urtinline tamamen guivenilir olarak dikkate alinmasi veya dikkate alinmamasi gereken bircok soru
vardir. Arastirmanizi yapilandirmaniza yardimc olmasi icin asagidaki adim adim kilavuzu
doldurabilirsiniz. Bazi sorularin sirketiniz icin gecerli olmayabilecegini unutmayin, ancak sirketinizi
arastirirken bu netlesmelidir.

Adim adim kilavuz Yas:
1. Adim: Mdsterim kim?
Bu birden fazla hedef grup olabilir, bu nedenle | Mlsterim ne kadar 6deyebilir?:
gerekirse sahip oldugunuz hedef gruplar icin
sorulari kopyalayabilirsiniz. Beklentileri neler?:

Plastik yeniden degerleme onlar icin ne kadar
onemli?:

Ne kadar aktifler?:
Engeller var mi?:

Dikkat edilmesi gereken bagska noktalar var
mi?:

Adim 2: Cézdigiiniiz sorun nedir? Hangi Griinl/hizmeti sunuyorsunuz?

Bu musteri icin neyi ¢ozliyor?

Adim 3: Rekabet nasil? Rekabet var mi?:
Ne kadar rekabet var?:

Rakiplerinizden farklilagiyor musunuz?:
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4. Adim: Konumumun neye ihtiyaci var? Uriintim/hizmetim igin belirli bir konuma (veya
ofise) ihtiyacim var mi?:

Toplu tasima ile erisilebilirligi goéz onlinde
bulundurmam gerekir mi?

Konum engelli miisteriler icin erisilebilir olmal
mi?

Sirketiniz ve sirketinizin cevresindeki pazar hakkinda topladiginiz arastirmalarla, Urinlerinizin
plastik yeniden degerleme pazarinda ve dokundugu pazarlarda nerede durdugu daha net olmalidir.

Arastirmanizi nasil yapabileceginizi diisinmenize yardimci olmasi igin farkli orneklere, en iyi
uygulamalara ve STK'lara g6z atabilirsiniz. Bu, ne yapmak/teklif etmek/uUretmek istediginizi
diistinmenize yardimci olabilir.

Wasteboards
Wasteboards, plastik sise kapaklarindan kaykay Ureten bir firmadir. Onlar hakkinda daha fazla bilgi
bulabilirsiniz [link]

e Wasteboards, iiriinlerini piyasaya siirmeden dnce 2 yil boyunca aragstirdi. ilk yil, Gretim
hatlarini en iyi sekilde diizene sokmanin yollarini aramakla mesguldiiler.

e Baslangicta urtinleri diger kaykaylarla eslesmiyordu, ancak su anda kaykaylarla rekabet
halindeler. Bu, rekabetinizi arastirmanin ne kadar onemli oldugunu gosterir, clinki ilk
tahtalar kaykay ile eslesemez durumda idi, bu da onlar siirdiriilebilir bir yedek degil,
siirdurulebilir bir ekstra secenek haline getirir.

Wasteboards, plastik olmayan varyantin yerini almayi amagclayan yeni bir lriin gelistiriyorsaniz, goz
atabileceginiz bir sirkettir. "Normal" varyantla rekabet etmek istediginizi ve karigima yeni bir Griin
eklemek istemediginizi unutmayin. Bu soruyu cevaplamak icin, misterinize ne sunuyorsunuz?
Kaykaylar icin silrdurilebilir bir alternatif. Tahtalar kaykaylarla eslesmiyorsa, degistirmeyi degil,
¢6zmeyi hedeflediginiz sorunu ¢6zmiiyorsunuz.

Maneo

Maneo, plastigi geri donustiirmek icin yeni bir teknoloji bulmayl amacgladi. Daha fazla bilgi
bulabilirsiniz [link].

e Maneo, teknolojilerini 7 yil boyunca arastirdi. Bu oldukg¢a uzun, ancak tamamen yeni bir
sey gelistiriyorsaniz, mantiklidir.

e Bu 7 yil boyunca mevcut pazari, ne tiir uriinlerin tretildigini ve neden bazi plastiklerin geri
donistirilemedigini arastirdilar. Amaglari daha fazla plastigi geri donustiirmekti.

e Maneo, cesitli Uriinler gelistirdigi zaman farkl pazarlara dokunuyor, ancak nihayetinde bu
Urtinleri sirketlere satarak bireylere ulasiyor. Bu durum, misterilerini hangi son Urlni
Urettikleri konusunda daha da 6nemli hale getirir. Clinkii Maneo'nun oncelikli Uriini, ne
olursa olsun, plastigi geri dontistliren teknolojidir.

Ecobutt
Ecobutt, sigaralar icin slrdirilebilir izmaritler saglar. Daha fazla bilgiyi burada bulabilirsiniz.
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e Ecobutt, sigara izmaritlerinin olumsuz etkileri hakkinda kapsamli arastirmalar yapti.
e Odak noktalari sigara icenler ve sirketlerdir.

e Su anda mugsteri ariyorlar. Kapsamli arastirma, bir hikaye aktarmalarina ve musterileri
¢ekmelerine yardimci olur.

Yaptiklari arastirma, potansiyel misterilere anlattiklari hikaye ile insa edilir. Satis konusmalari g6z
online alindiginda, iyi bir arka plan hikayesidir.

Arastirma yaparken STK'lara da bakmakta fayda var. Bircogu sizinle ilgili olabilecek arastirmalar
olusturur veya paylasir.

Link:

e https://blog.hubspot.com/marketing/market-research-buyers-journey-guide

e https://assets.kpmg.com/content/dam/kpmg/nl/pdf/202 1/sectoren/green-deal-plastic-
recycling.pdf

Video:

e https://www.youtube.com/watch?v=7nBnUMtaool

Podcast:

o https://open.spotify.com/show/OyHpgOednTuaZ7 GNkmIWgc)?si=P _eYesMVQjelzQJOvRBs
8g&app_ destination=whatsapp

o https://open.spotify.com/episode/0OQbF4cfxuoKaXHXE5xu3FH?si=1L8IN-chSnaOU2Bsf-
35PA&app destination=whatsapp
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